
アライアンス推進部

お問い合わせ
2025.03 ver.

（　　　  ）平日のみ
9:30-18:0003-6670-2114 https://www.itscom.co.jp/forbiz/

受注に必要な営業プロセスを全てワンストップで実行。
営業の生産性を高めます。

名刺管理 / MA・SFA
Work Style

ワークスタイル オフィス 商業施設・公共 防　　災

東急グループの多様な事業分野へ導入してきた
安心と信頼のサービスを法人のお客様へ。

イッツコムの法人向けサービス

ホットプロファイル /
ホットアプローチ

国税庁などの情報を基にした日本国内480万社以上の
企業データベースから、属性や規模でターゲットを
選ぶだけ。接点のない企業にもすぐ営業ができます。

Work Style ホットプロファイル / ホットアプローチ

ご 利 用 料 金 （税抜）※1

※1. 年間契約及び5IDからお申し込みを承ります。
　　 価格は契約ID数やご利用状況によりお値引きが可能な場合があるほか、一部従量課金となる機能がございます。
※2. Marketingとその他プラン併用時は65,000円/社となります。

費用/機能

名
刺
管
理

S
F
A

M
A

【顧客管理】
Entry

【顧客管理＋データ活用】
Entry Plus

【見込み客醸成、発掘】
Marketing

【営業力の強化】
Sales

5人から導入可能
1ユーザー

月額3,000円～

5人から導入可能
1ユーザー

月額4,000円～

5ユーザー付き
月額75,000円～※2

5人から導入可能
1ユーザー

月額5,000円～

オンライン名刺交換 ◯ ◯ ◯◯

スマホアプリ（名刺管理、SFA） ◯ ◯ ◯◯

初期費用（導入支援除く） 0円 0円 150,000円0円

名刺の共有・活用 ◯ ◯ ◯◯

企業属性付与 ◯ ◯ ◯◯

企業・人事異動ニュース ◯ ◯ ◯◯

営業報告・リアルタイム報告 ◯ ◯ –◯

One to Oneメール ◯ ◯ ◯◯

メール内URLのクリックログ ◯ ◯ ◯◯

メール開封有無 ◯ ◯ ◯◯

Webトラッキング（企業・個人解析） – ◯ ◯◯

リードワークフロー – ◯ ◯◯

営業アプローチリスト – ◯ ◯◯

商談管理・案件管理 – – –◯

タスク管理 – – –◯

カスタムレポート – – ◯◯

目標管理 – – –◯

キャンペーン管理 65,000円～/ 月（Marketingを追加契約） ◯

シナリオ設計 65,000円～/ 月（Marketingを追加契約） ◯

スコアリング 65,000円～/ 月（Marketingを追加契約） ◯

キャンペーンレポート 65,000円～/ 月（Marketingを追加契約） ◯

セミナー管理 35,000円～/ 月（Marketingを追加契約） ◯

ターゲティングメール 65,000円～/ 月（Marketingを追加契約） ◯

A/Bテストメール配信 65,000円～/ 月（Marketingを追加契約） ◯

Webフォームオプション（LP作成含む） 35,000円 / 月～ ◯

ホットプロファイルウェビナー
（セミナー管理+Webフォームオプション） 50,000円 / 月 20,000円 / 月～

導入ステップ

ご利用
開始

お問い
合わせ

お申し込み
ご契約

使い方の
ご説明
※初期導入支援
　サービスご契
　約の場合

管理者用
アカウントの
ご連絡

新規獲得 商談 サービス
提供開始

SFA  　
（営業進捗管理） 顧客管理 継続フォロー

未開拓企業への新規開拓強化

接点のない企業 接点ができた企業

未開拓企業への新規開拓強化
まだ接点のない企業に対する新規開拓を効率化。

営業プロセス全体のデジタル化

社内に散在する顧客情報をクレンジング・名寄せし、
営業に活用できる顧客データベースを自動作成します。

名刺管理
営業活動の土台となる「顧客管理」の強化。

フォローすべき案件や担当者を即座に把握。営業プロセ
スの標準化・見える化により、強い営業組織を作ります。

SFA（営業支援）
「営業プロセス」を効率化し受注率を高める。

Webトラッキングでお客さまの興味関心を把握。優先
順位をつけた効率的なアプローチが可能になります。

MA（マーケティング）
見込み客発見の自動化による生産性向上。



名刺情報

名刺を撮影 報告入力 共有蓄積 Webサイトへの
アクセス確認

企業特定と
顧客情報の照会

対応履歴などから
人脈をフル活用

メール
人脈可視化

商談情報
Web閲覧
案件管理

活動履歴
セミナー

タスク管理　　ご 利 用 料 金 （税抜）

初期費用

月額料金
（12 ヶ月契約）

企業リスト取得

スターター

40,000円 / 月
（年額480,000円）

ミディアム

90,000円 / 月
（年額1,080,000円）

150,000円 150,000円

フォーム営業送信

メール配信

月間2,000件 月間5,000件

新規開拓の強化 顧客管理・商談のクロージングまで営業プロセス全体のデジタル化

未開拓企業への新規開拓強化
フォーム営業機能で接点のない企業にもすぐ営業ができます

効率よく的確な営業アプローチを行うために
必要な要素をオールインワンで一括管理

国税庁や経済産業省の信頼性の高
い情報を基にした480万社以上の
企業DBから、営業リストを作成す
ることができます。

ビジネス情報から選ぶだけで
営業リストをかんたん作成

ホットアプローチの入力画面に送
信内容を入力するだけで、各社の
お問い合わせ窓口に一括送信。

問い合わせ窓口に自動営業
営業活動を効率化

フォーム営業後、送信文面に記載し
たURLから自社ホームページに訪
れてくれた企業がわかり、新たに営
業すべき企業の発掘が可能です。

フォーム営業後の
お客さまの反応がわかる

名刺をスキャンして送るだけで、顧客データベースを
自動作成。社内の人脈が可視化でき、戦略的な営業活
動を実現できます。人事異動ニュースなどとも連携し、
営業チャンスを逃しません。

名刺を手間なくデータ化し、
社内の人脈を見える化

●金額は税別表記です。
●毎月の利用量は翌月へ繰り越しはできません。
●プラン月間件数超過時は以下費用が発生いたします。
　企業リスト取得 : 1,000件（30,000円）単位で追加パック請求（余剰分は翌月以降の超過分に充当し、契約期間中有効）
　フォーム営業送信:1件20円で従量課金/メール配信:1件2円で従量課金
●初期費用にはオンラインでの操作説明1回が含まれます。

営業担当者・営業管理者・経営層・立場によって異なる
ニーズに対応し、わかりやすいインターフェイスで使い
続けられるSFA。営業力を強化し、売上アップへ着実に
進めていけます。

最小限の工数で営業活動を
可視化できるSFA

それぞれ別で管理・運用するため
管理する手間もコストがかかる…。

ホットプロファイルで全て一括管理。 それぞれのツールを個別で契約する場合と比べ圧倒的にコストを削減できます。

データ化した名刺を活用してOne To Oneメールを送
信。お客さまや他企業から自社Webサイトへのアクセ
ス状況がわかるため、興味の高い見込み客へ的確に
アプローチできます。

自社Webサイトを閲覧した企業がわかる
見込みの高いお客さまを自動発掘

テレワークに対応した新しい働き方に必要な機能。同
じツールを使っていなくても誰でも簡単にオンライン
で名刺交換。対面と変わらない営業活動を行える、こ
れからの法人営業に欠かせない営業ツールです。

Web会議でも名刺交換を実現！
かんたん操作で誰でも非対面で可能に。

新規開拓 名刺管理

新規開拓 名刺管理 ＋ SFA ＋ MA

SFA MA他社ツール
（各ツールを個別で契約）

＋

使えば使うほど蓄積される営業データ

顧客
データベース etc...

他社ツール
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