
名刺管理と連動していることで、
常に最新のお客様情報に対して効率的な営業活動を実現

SFAとの連動によりフィールドセールスとのシームレスな情報連携も可能です

ワークスタイル オフィス 商業施設・公共 防　　災

特長

1

イッツコムの法人向けサービスと合わせて
ワークスタイルイノベーション

ホットプロファイル

名刺管理 MA
（マーケティングオートメーション）

SFA
（セールスフォースオートメーション）

名刺を手間なくデータ化し
社内の人脈を見える化

自社WEBサイトを閲覧した
企業がわかる見込みの高い

お客様を自動発掘

最小限の工数で営業活動を
可視化できるSFA

名刺をスキャンして送るだけで、
顧客データベースを自動作成。
社内の人脈が可視化でき、戦略的な
営業活動を実現できます。
人事異動ニュースなどとも連携し、
営業チャンスを逃しません。

データ化した名刺を活用してOne 
To Oneメールを送信。
お客さまや他企業から自社WEB
サイトへのアクセス状況がわかる
ため、興味の高い見込み客へ的確に
アプローチできます。

営業担当者・営業管理者・経営層、
立場によって異なるニーズにも対応し、
わかりやすいインターフェイスで
使い続けられるSFA。
営業力を強化し、売上アップへ着実に
進めていけます。

Work Style

東急グループの多様な事業分野へ導入してきた
安心と信頼のサービスを法人のお客様へ。

イッツコムの法人向けサービス

ホットプロファイル



Work Style

一元管理できるプラットフォームでデータが連動します
統一した使い勝手、納得の費用対効果で運用が定着します

特長

2

ホットプロファイル

他社ツール
それぞれ別で管理・運用するため管理する手間もコストがかかる…

ホットプロファイルで全て一括管理
ホットプロファイル

それぞれのツールを個別で契約する場合と比べ、圧倒的にコストを削減できます

他社ツール（組み合わせ） 名刺管理

名刺管理

マーケティング

マーケティング

SFA

SFAホットプロファイル

　　料　金 （税抜）

※年間のご契約になります。上記は1ユーザーあたりの価格です。5ユーザーから承ります。
　トライアルをご希望の場合もお問合せフォームからお申し付けください。

サービスプラン

初期費用

月額
アカウントセールスオプション

（来訪企業、個人の解析）
【興味の高いお客様を発掘】

見込み客発掘オプション
Webフォームオプション

インサイドセールスオプション

チャットオプション

基本パック【名刺管理】

0円

3,000円/月額（1ユーザー）

SFAパック【名刺管理＋営業支援】

0円

5,000円/月額（1ユーザー）
1社　35,000円/月額

（保存レコード数に応じて価格が変わります）

50,000円/月額（1社）

35,000円/月額（1社）

10,000円～/月額（1社）

300円/月額（1社）

社内 社内

導入ステップ

ご利用
開始

お問い
合わせ

お申し込み
ご契約

使い方の
ご説明
※初期導入支援
　サービスご契
　約の場合

管理者用
アカウントの
ご連絡

名刺管理 マーケティング
名刺管理 マーケティング

※お電話のみでもお申込みいただけます。

SFA
SFA

アライアンス営業部

お問い合わせ
2019.11 ver.

https://www.itscom.co.jp/forbiz/（　　　  ）平日のみ
9:30-18:0003-6670-2114


